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Directivos de las principales empresas espanolas
se reunen en el XVI eSourcing Forum de iSOCO

La compaiia TIC ha organizado en Barcelona una nueva edicion de este
foro, que ha convocado a mas de 100 profesionales para analizar la
necesidad de optimizar la funcion de Compras, una area cada vez mas
estratégica en la mejora de la competitividad.

El presidente de Spanair, Ferran Soriano, ha sido uno de los ponentes de estas
jornadas, las Unicas de estas caracteristicas en Espana, orientadas a la gestién
de la relacién con los proveedores, y en las que también han aportado su
experiencia empresarial Bankinter, Leroy Merlin y Laboratorios Kin.

Un total de 100 directivos de empresas espafolas de los sectores mas diversos
se dieron cita ayer en ESADECREAPOLIS en la XVI ediciéon del eSourcing
Forum, un evento que reflexiona sobre el incremento de la competitividad de las
organizaciones mediante la transformacién del departamento de compras,
responsable de las relaciones con el mercado de suministro.

Se trata del Unico foro en Espafa dirigido a la generacién de conocimiento, al
intercambio de ‘best practices’ y al andlisis de la relacion comercial con los
proveedores como factor estratégico para las companias, asi como de la
necesidad de incorporar métodos de gestidbn mas productivos en la adquisicién
de bienes y servicios para la empresa.

La jornada que iSOCO organiza periddicamente y desde hace ya 8 afos, ha
puesto de manifiesto que la eficiencia empresarial no es viable sin la basqueda,
desde el Depto. de Compras, de la participacion de todas las areas de la
comparnia en la relacion con los proveedores y sin el aprovechamiento de los
recursos que nos ofrecen las nuevas tecnologias para optimizar esta relacion.

Asi, el director general de iISOCO, Javier Aréstegui, ha resaltado que “el impacto
de las Compras en la cuenta de resultados de la empresa es cada vez mayor,
por lo que es necesario apostar por la innovacion para homogenizar procesos y
reducir costes”.

Satisfecho con el éxito de convocatoria de esta nueva edicién del eSourcing
Forum Aréstegui ha indicado que: “en el contexto econdmico actual es mas que
nunca prioritario transformar la gestion del contacto con la red de suministro para
reducir el coste de adquisicion, homogenizar todo el proceso de negociacion,
desde la solicitud de informacion a la adjudicacion final del contrato y, en
definitiva, optimizar cada compra de la empresa”.

Experiencias innovadoras: Bankinter, Leroy Merlin, Kin y Spanair



El director de Innovacién de Bankinter, Nicolas Moya, expuso en su ponencia
“Innovacién abierta: ;qué hacer?” el método de trabajo de la entidad que, a
través de Bankinter Labs, un punto de encuentro virtual para la captacion de
conocimiento desarrollado por iISOCO, impulsa la generacion de ideas y
construye un plan de innovacién para aportar valor a la compania. Moya aclaré
que “tener ideas es facil, lo dificil es implementarlas” y enumero algunas de las
acciones implantadas recientemente por Bankinter basadas principalmente en la
apuesta por la movilidad.

Bajo el titulo “MDD: Ventaja competitiva de Leroy Merlin”, el director de Producto
de esta comparnia, Rafael Burgos, basé su intervencion en la importancia de la
marca del distribuidor como arma estratégica para la multinacional de bricolaje y
expuso a los asistentes el modelo de relacion con los proveedores que ha
implantado la compaiiia.

Por su parte, el director general de Laboratorios Kin, Carlos Izquierdo, resalté en
su conferencia “Innovacién con partners estratégicos” la mejora de los
resultados de la organizacién a partir de la evolucién de la gestiéon de la cadena
de suministro. lzquierdo mostrd la simplificacion progresiva del canal de
aprovisionamiento de la comparia a lo largo de los ultimos afios y la incidencia
directa en los resultados econdmicos del laboratorio de salud bucal.

Finalmente, el presidente de Spanair, Ferran Soriano, fue el encargado de cerrar
esta nueva edicién. Bajo el titulo "Spanair: experiencia de transformacién”,
Soriano ha relatado la necesidad de la busqueda constante de métodos de
gestién innovadores y eficientes en un entorno, como el de la compania aérea,
de elevada competencia.

El eSourcing Forum nacié en 2003 de la mano de iSOCO con el objetivo de ser
el punto de encuentro en el que las principales companias pudieran compartir
sus experiencias, en materia de innovacién, en la relacién con los mercados de
suministro y con proveedores. En esta ocasién, la compania ha querido darle un
enfoque diferente aportando nuevas visiones al debate sobre el papel que juega
este departamento en el éxito empresarial

Sobre iISOCO

iISOCO es la primera compania TIC espafiola con clara vocacién internacional
como proveedora tecnolégica de referencia para ayudar al desarrollo vy
posicionamiento de las empresas en la Economia en Red. Dispone de un centro
de 1+D propio, iLAB, y se mantiene como referente internacional en tecnologia
semantica e inteligencia artificial. Su principal valor diferencial reside en la
combinacién de una oferta de servicios basados en tecnologia propietaria.

Se fundd en 1999 como spin-off del CSIC (Consejo Superior de Investigaciones
Cientificas) cuenta con una clara vision global y presencia local en los
principales mercados. La compania és la unica empresa espanola que aparece
en el WCM Marketshare2010 y es la impulsora de la Asociacién Espafiola de
LinkedData (AELID).



Con clientes de primer nivel como Almirall, AstraZéneca, Bankinter, BT, Colt,
Grupo Leche Pascual, La Caixa, Repsol YPF y Zurich, entre otros, iSOCO goza
de un reconocido prestigio internacional y posee uno de los motores semanticos
mas completos de todo el mundo: Semanti-K ®




