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Visalia adquiereredeselectricasy fibra opticade
Serosensetrasla autorizacion de competencia

Con méas de 100.000 clientes, Visalia se convierte en la energética independiente
verticalmente integrada con redes de distribucion eléctrica que cuenta con mayor
numero de suministros eléctricos, tras los operadores dominantes. Visalia suministra a
sus clientes en Espafia tanto por redes de terceros como a través de sus propias
infraestructuras logisticas de gasoéleo y sus 500 km de redes de distribuciéon de
electricidad, propano y fibra

Refuerza su entrada a principios de afio en el mercado de las telecomunicaciones con su tarifa plana
de energia y telecomunicaciones para hogares que combina los suministros de luz, gas, fibra y movil
en un solo recibo.

Visalia completa su proceso de integracién vertical con la adquisicion del negocio de redes de
distribucién de electricidad y de fibra Optica de telecomunicaciones de Grupo Serosense, cuya
actividad en el sector energético se inicié a principios de siglo pasado, concretamente en el afio 1903.

Con mas de 120 afios de historia el negocio de Serosense abarca varias lineas de negocio en la
provincia de Lleida y Tarragona: redes distribucion eléctrica, redes de fibra de telecomunicaciones y
comercializacién de electricidad y servicios de telecomunicacion como internet de banda ancha y
telefonia moévil. Tiene 13.000 clientes de electricidad y telecomunicaciones conectados a sus mas de
500 km de lineas de electricidad y fibra Optica desplegadas en las localidades de Alcarras, Maials,
Serés, Anglesona, Aitona, Almatret, Massalcoreig, Llardecans, Sudanell, Sunyer y Alfés

Adicionalmente, en esta operacion Visalia adquiere un proyecto fotovoltaico de 2,6 MWp de capacidad
instalada en Maials, que permitira a Visalia abastecer de energia 100% renovable a cerca de 2.000
clientes.

Segun Pablo Abejas, CEO de Visalia,"se quiere convertir estas poblaciones de Lleida y Tarragona en
polos de desarrollo econdmico. El objetivo es facilitar la entrada de inversiones en renovables, baterias
eléctricas y puntos de recarga de vehiculos eléctricos, ademas de atraer a la industria intensiva en
energia como los centros de datos, dinamizando la actividad empresarial y el empleo en estas zonas".
Asimismo, afiade que "consideramos prioritarias las inversiones en comunidades energéticas locales,
generacién distribuida, almacenamiento energético y puntos de recarga de vehiculos eléctricos para
que los habitantes de esta regidon puedan acceder a energia 100% renovable, mas barata y accesible
sin tener que invertir ni un solo euro".

Segun Alejandro Tejero, director general de Visalia "nuestra confianza en Serosense es total y
seguiremos operando en estas regiones con el mismo equipo de profesionales altamente cualificados y
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con experiencia contrastada y por supuesto bajo la misma marca Serosense de toda la vida, una
marca centenaria y valorada por los clientes por su cercania y calidad".

Con esta operacion en la que ha contado con el asesoramiento de KPMG, JQ Advisors y la firma Araoz
y Rueda, Visalia se consolida como un grupo energético verticalmente integrado, con estructura similar
a las eléctricas tradicionales, diversificadas con activos de generacion, infraestructuras de redes de
distribucién y carteras estables y fidelizadas de cientos de miles de pequefios clientes. Adicionalmente,
Visalia puede suministrar gas natural, gasoleo y propano a sus clientes, ademas de acceso a internet
de banda ancha a través de fibra de alta velocidad, telefonia fija y mévil, ademas de contenidos de TV,
convirtiendo a Visalia en uno de los operadores mas diversificados y con mayor gama de servicios a
nivel nacional.

Primera tarifa plana de energia y telecomunicaciones para el hogar de la historia

Ademas, la compafiia es una de las mas innovadoras del sector al ser el primer operador en ofrecer al
cliente particular una tarifa plana Unica en el mercado que incorpora luz, gas, fibra y mévil en un tnico
recibo mensual con el mismo importe cada mes, sin sorpresas y en la modalidad de "todo incluido".
Con este producto convergente en un solo proveedor, Visalia cambia las reglas de juego en el sector
energético, ya que rompe con el modelo de "pago por consumo de energia" a "pago por capacidad".
Segun Pablo Abejas, "el usuario olvida la intranquilidad que sufre ante los vaivenes de precios de la luz
y el gas porque podra disefiar la tarifa plana a la medida de sus necesidades y pagara todos los meses
la misma cuota independientemente del consumo que haya efectuado y de la estacionalidad del
consumo de energia, es decir, sin regularizaciones. El cliente tendré la certeza de cuanto paga cada
mes por su energia y las telecomunicaciones de su hogar".
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