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MyBeatCoach cierra unaronda de financiacion para
escalar su negocio de coaching digital on demand

La startup espafiola anuncia una ronda pre-seed por valor de 180.000?€ y un crédito
ENISA que asciende a los 172.000?€

MyBeatCoach, la innovadora plataforma SaaS B2B que ofrece servicios de coaching digital via chat
bajo demanda y al instante a todos los empleados de las organizaciones, anuncia el cierre de una
ronda de financiacion pre-seed por una cantidad de 180.000?€ ademés de la concesién de un crédito
ENISA por 172.000?€.

La ronda de financiacion contd con la participacion de las empresas GARNEX, S.L.U., MAU MAU
INVEST, S.L., VEMO COACH, S.L., asi como con el apoyo de business angels pertenecientes a la red
de inversores del Colegio de Economistas como Francesc Xavier Ollé, Alexandre Vila y Miriam
Arques.

Ademas, se unié como inversor el vehiculo de inversion Wizard Partners de Vicen¢ Marti, Oriol
Cagig6s y David Jordan, conocidos por su rol en empresas como elrow, Juntos lbiza, Regenera,
Tipsterchat o Learning Heroes. También participa en la ronda el vehiculo de inversién especializado en
IA "Orange Pill" del joven divulgador Arnau Ramio y de Xavier Recio, quienes seran responsables del
desarrollo de una capa de IA que se incorporara al producto de MyBeatCoach en préximas
actualizaciones.

"La vision de MyBeatCoach, aunando la demanda latente de servicios de coaching digital bajo
demanda con una clara vocacién de ir incorporando IA como factor competitivo, genera un proyecto
muy atractivo. Emociona ser parte de este viaje y contribuir al éxito continuo de MyBeatCoach", afirma
Viceng Marti, inversor de MyBeatCoach y socio del vehiculo de inversion Wizard Partners.

La financiacion alcanzada en este inicio de afio fortalece la posicion financiera de MyBeatCoach para
alcanzar nuevos hitos y expandir sus operaciones en un 2024 que se avecina clave para su
consolidacion en el mercado.

La compaifiia cuenta con una ambiciosa hoja de ruta este afio en la que espera alcanzar los mas de
4.000 usuarios activos de la app consciente de que opera en un segmento de gran envergadura, ya
gue es el segundo sector de mayor crecimiento en Espafa después de la tecnologia. En Espafia, el
91% de empresas tiene programas de coaching, frente al 87% en el mundo. Y no solo se ha
consolidado en Espafia, sino que sigue creciendo.

MyBeatCoach ya cuenta con su app principal plenamente operativa, varios clientes que generan
ingresos y un pipeline comercial de una veintena de empresas en negociaciones para incorporar el
servicio durante este primer semestre de 2024.
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Aquellas empresas que invierten en herramientas de coaching para sus empleados obtienen de media
un 65% menos de rotacion en su plantilla, un 21% mas de productividad o un 167% de aumento del
namero de empleados que recomiendan su lugar de trabajo a otras personas. A partir de esas cifras, y
apoyandose en la reflexion de que una nueva gestion del capital social de las organizaciones es
posible, el afio pasado naci6 MyBeatCoach.

Su objetivo es garantizar el bienestar de los empleados, reduciendo la rotacién, el burnout y la fuga de
talento de las organizaciones para asegurar el crecimiento y la consecucion de objetivos. Este
innovador modelo de negocio aspira a democratizar el coaching y el training integro de toda la plantilla
de una organizacion, eliminando cualquier barrera para sus empleados gracias a la tecnologia.

La startup se centra en el acompafiamiento de todos los retos tanto laborales como personales para
aumentar el bienestar, fomentando asi la proactividad y productividad, mejorando la comunicacion
interpersonal, la resolucion de problemas y prevenir situaciones de estrés y ansiedad en los entornos
laborales a partir de una herramienta completamente digital, intuitiva, de facil gestiéon y de atencién
inmediata, ya que cuenta con un pool de profesionales especializados en multiples disciplinas.
Asimismo, al estar desarrollada integramente con una base tecnoldgica, ofrece a sus clientes un
andlisis exhaustivo de datos para su evaluacion y toma de decisiones.

“La demanda actual de servicios de coaching digital via chat al instante, incorporando progresivamente
IA, ademas de expertos coaches de prestigio, esta en el inicio de la curva, y MyBeatCoach entra en el
mercado en el momento preciso", afirma Paula Vergara, CEO y fundadora de MyBeatCoach, y con una
exitosa trayectoria en el mundo del coaching a sus espaldas.
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