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Mohawk I ndustriesinforma delosresultados del
segundo trimestre

El presidente y director ejecutivo, Jeff Loberbaum hace un completo balance de los
resultados del segundo trimestre y esboza ciertas lineas de lo que podria producirse en
los proximos meses

Mohawk Industries, Inc. (NYSE: MHK) ha anunciado unos beneficios netos del segundo trimestre de
2024 de 157 millones de délares y unos beneficios por accion («<BPA») de 2,46 dolares; los beneficios
netos ajustados ascendieron a 192 millones de dolares y los BPA a 3,00 dolares. Las ventas netas del
segundo trimestre de 2024 ascendieron a 2800 millones de ddlares, una disminucion del 5,1 % segun
lo informado y del 4,5 % en una base ajustada en comparacion con el afio anterior. Durante el segundo
trimestre de 2023, la empresa comunicé unas ventas netas de 3.000 millones de ddlares, ganancias
netas de 101 millones y los beneficios por accion de 1,58 délares; los beneficios netos ajustados
ascendieron a 176 millones de ddlares y los BPA ajustados fueron de 2,76 ddlares.

En el semestre cerrado a 29 de junio de 2024, los beneficios netos y los BPA fueron de 262 millones
de ddlares y 4,10 ddlares, respectivamente; los beneficios netos ajustados ascendieron a 310 millones
de délares y los BPA ajustados fueron de 4,85 délares. Las ventas netas durante los primeros seis
meses de 2024 fueron de 5500 millones de ddlares, una disminucion del 4,8 % segun lo informado y
del 5,0 % en una base ajustada en comparacion con el afio anterior. En el semestre cerrado a 1 de
julio de 2023, las ventas netas ascendieron a 5.800 millones de doélares, los beneficios netos fueron de
181 millones de ddlares y los BPA fueron de 2,84 dolares; los beneficios netos ajustados ascendieron
a 288 millones de dodlares y los BPA ajustados fueron de 4,51 délares.

Al comentar los resultados del segundo trimestre de la empresa, el presidente y director ejecutivo, Jeff
Lorberbaum, afirm6: "Nuestro desempefio en el trimestre reflej6 nuestro enfoque en los factores
controlables de nuestro negocio, incluidas las iniciativas de ventas, la contenciéon de costes y las
acciones de reestructuracion. Nuestras ganancias ajustadas por accion aumentaron como resultado de
iniciativas de productividad y reestructuracion, asi como de menores costes de energia y materiales,
compensados parcialmente ??por la presion del mercado sobre los precios, la combinacién y los
vientos en contra del tipo de cambio. Generamos un flujo de caja libre de unos 142 millones de dolares
en el trimestre, hasta un total de 239 millones de ddlares en lo que va del afio. En el trimestre,
compramos aproximadamente 755 000 acciones, o el 1,2 %, de nuestras acciones por
aproximadamente 90 millones de dolares."

Sobre los resultados del segundo trimestra, Loberbaum ha afadido que: "Nuestros resultados del
segundo trimestre superaron nuestras expectativas a pesar de las débiles condiciones del mercado en
todo el mundo. El canal comercial continla superando al residencial, aunque se observa cierta
debilidad en la categoria. Si bien la demanda a largo plazo de nuestros productos es fuerte, las
compras residenciales en nuestras geografias siguen siendo débiles. Durante el trimestre, las medidas
gue tomamos mejoraron los volimenes en muchas categorias de productos, aunque las ganancias se
vieron contrarrestadas por los consumidores que optaron por productos mas baratos y por precios
competitivos. La remodelacion residencial estd bajo la mayor presion ya que los consumidores
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continan posponiendo grandes compras discrecionales debido a la inflacion y la incertidumbre sobre
el futuro. Ademas, la remodelacion de pisos estd muy influida por las tasas de rotacion de viviendas,
gue permanecen reprimidas debido a las elevadas tasas hipotecarias, los precios mas altos de las
viviendas y el efecto de encierro en los propietarios."

"Para reducir costes y alinear nuestro negocio a las condiciones actuales, iniciamos acciones de
reestructuracion adicionales que generaran ahorros anualizados de 100 millones de doélares, de los
cuales entre 20 y 25 millones de délares reconoceran este afio. El coste en efectivo de estas acciones
es de unos 40 millones de ddlares, con un coste total de unos 130 millones de ddlares. Los plazos de
ejecucion variaran segun el proyecto y algunos se extenderan a lo largo de 2025 y hasta 2026. En
todos los segmentos, paralizaremos operaciones menos productivas, consolidaremos almacenes
regionales y aprovecharemos la tecnologia para reducir los costes administrativos. También
retiraremos equipos menos eficientes y simplificaremos nuestra oferta de productos. Junto con estas
acciones, nuestros equipos implementan muchas otras medidas para gestionar el entorno actual”, ha
matizado el presidente y director ejecutivo de la compafia.

"Para el segundo trimestre, el Segmento Ceramico Global informé una disminucién del 3,4 % en las
ventas netas segun lo informado, o una disminucion del 2,9 % en una base ajustada, en comparacion
con el afio anterior. El margen operativo del Segmento fue del 7,4 % segun lo informado, o del 8,5 %
en una base ajustada, como resultado del impacto desfavorable del precio y la combinacion de
productos y los vientos en contra del tipo de cambio, compensados parcialmente ??por menores
costes de insumos y ganancias de productividad. Ademas de nuestras iniciativas de reestructuracion,
implementamos numerosos proyectos de reduccion de costes en todo el Segmento, incluida la
reingenieria de productos, mejoras de procesos y racionalizacion de funciones administrativas. Para
mejorar nuestra mezcla, invertimos en la diferenciaciéon de productos con tecnologias de ultima
generacién en impresion, pulido y rectificado. EI 10 de mayo, el Departamento de Comercio de
Estados Unidos anuncio el inicio de investigaciones antidumping y de derechos compensatorios sobre
baldosas ceramicas importadas de la India. La asociacion comercial de baldosas ceramicas de EE.
UU. cree que esto podria dar lugar a aranceles de entre el 400 % y el 800 %. Ante el dumping
generalizado de la India, México ha aumentado los aranceles de importacién sobre las baldosas indias,
y nuestros otros mercados investigan actualmente opciones similares. En Estados Unidos, nuestras
capacidades de disefio de alta gama, fabricacion nacional y amplia infraestructura de distribucion
mejoran nuestra participacion en los sectores de construccion y comercial. En Europa, nuestras ventas
unitarias superaron los niveles del afio pasado porque aprovechamos nuestras ventajas de fabricacion
y estilo para crear productos de mayor valor".

Cuestionado sobre las ventas netas del segundo trimestre y las condiciones de mercado en
Europa, Jeff Lorberbaum ha afirmado que "durante el segundo trimestre, las ventas netas de nuestro
Segmento de Pisos Resto del Mundo disminuyeron un 8,3 % segun lo informado, o un 7,0 % en una
base ajustada, en comparacion con el afio anterior. El margen operativo del Segmento fue de 9,0 %
segun lo informado, o 12,6 % en una base ajustada, como resultado del impacto desfavorable del
precio y la combinacibn de productos y mayores costes de reestructuracion, parcialmente
compensados ??7por menores costes de insumos y ganancias de productividad. En Europa, las
condiciones del mercado siguen siendo lentas y el gasto discrecional del consumidor esta limitado. La
caida de la inflacién llevé al Banco Central Europeo a reducir los tipos oficiales el 6 de junio, y es
posible que se produzcan recortes adicionales. En este entorno desafiante, nos centramos en acciones
para impulsar las ventas, como mejorar nuestra oferta de productos, ejecutar promociones e



implementar campafias de comercializacién estratégica. Como resultado de estas iniciativas, nuestros
volimenes en laminados, LVT y paneles mejoraron con respecto a los bajos niveles del afio anterior.
Ademés de nuestras acciones de reestructuracion, lanzamos numerosos proyectos para mejorar la
productividad, incrementar el rendimiento y reducir los costes laborales.

"En el segundo trimestre, las ventas de nuestro segmento Pisos de América del Norte disminuyeron un
4,3 % en comparacion con el afio anterior. EI margen operativo del Segmento fue de 8,2 % segun lo
informado, o 8,6 % en una base ajustada, como resultado de menores costes de insumos, ganancias
de productividad y menores costes de reestructuracion, compensados parcialmente ??por el impacto
desfavorable del precio y la combinacién de productos. A pesar de las dificiles condiciones del
mercado, los volimenes mejoraron afio tras afio en algunos productos y canales, aunque
compensados parcialmente ??por la dindmica de precios y mezcla. Este afio, hemos ampliado
nuestras relaciones con grandes constructores de viviendas de EE. UU., que aumentan su
participacién en el mercado. Las ventas de nuestras colecciones de LVT y laminados fueron mas
fuertes en los canales minoristas y de construccion. Nuestra expansion reciente de laminados aumenta
para satisfacer la mayor demanda de nuestros pisos impermeables. El sector comercial continda
superando al residencial, con los canales de hoteleria, gobierno y educacion a la cabeza, aunque se
inician menos proyectos".

"Prevemos que las condiciones actuales continuaran en el tercer trimestre con tipos de interés altos,
inflacion y ventas de viviendas débiles que impactardn nuestros mercados. En el entorno actual,
ejecutamos planes para optimizar nuestros ingresos y costes. Nuestras iniciativas de reestructuracion
generaran ahorros significativos y mejoraran nuestro desempefio cuando nuestros mercados se
recuperen. Seguimos beneficiindonos de menores costes de energia y materias primas, compensados
parcialmente ??por la inflacion de mano de obra y flete. En el tercer trimestre, anticipamos que las
presiones sobre los precios continuaran por los bajos volumenes de la industria, el gasto restringido de
los consumidores en compras mas grandes y los consumidores que optan por comprar productos de
menor precio. Como es habitual, las vacaciones de verano europeas afectardn estacionalmente
nuestras ventas y nuestro rendimiento. Al considerar estos factores, anticipamos que nuestras
ganancias por accion ajustadas del tercer trimestre estaran entre 2,80 y 2,90 délares, excluida
cualquier reestructuracion u otros cargos unicos", ha afiadido sobre las previsiones de Mohawk para el
tercer trimestre".

Por ultimo, Lorberbaum ha concluido que "mientras gestionamos el entorno a corto plazo, nos
preparamos para capitalizar la demanda que se produce cuando la industria se recupera. La
remodelacién residencial es la categoria mas grande de nuestra industria y deberia liderar la
recuperacion a medida que las tasas de interés disminuyen y la confianza del consumidor mejora. En
nuestras regiones, se iniciaran nuevas construcciones de viviendas y proyectos comerciales a medida
gue la economia se fortalezca, y nuestras inversiones en productos mejoraran nuestra participacion.
Como el mayor fabricante de pisos del mundo, contamos con productos innovadores, capacidades y
solidez financiera para optimizar nuestros resultados a medida que el mercado se recupera”.

Acerca de Mohawk Industries

Mohawk Industries es el principal fabricante mundial de pavimento y crea productos con el fin de



mejorar los espacios residenciales y comerciales en todo el mundo. Los procesos de fabricacion y
distribucion de Mohawk, que estan integrados verticalmente, ofrecen ventajas competitivas en la
produccion de alfombras, tapetes, baldosas de ceramica, laminados, madera, piedra y suelos de vinilo.
Su innovacion, lider en el sector, ha impulsado la creacion y el desarrollo de productos y tecnologias
gue han posicionado sus marcas en un lugar privilegiado en el mercado, y que permiten satisfacer todo
tipo de necesidades de construccion y remodelacion.

Sus marcas se encuentran entre las més reconocidas del sector e incluyen American Olean, Daltile,
Eliane, Elizabeth, Feltex, Godfrey Hirst, Grupo Daltile, Karastan, Marazzi, Moduleo, Mohawk, Mohawk
Group, Performance Accessories, Pergo, Quick-Step, Unilin y Vitromex. En las Ultimas dos décadas,
Mohawk ha pasado de ser un fabricante de alfombras estadounidense a convertirse en la mayor
empresa de revestimientos de suelos del mundo, con presencia en Australia, Brasil, Europa, Malasia,
México, Nueva Zelanda, Rusia y Estados Unidos.

Algunas de las declaraciones en los parrafos anteriores, particularmente aquellas que anticipan el
desempenfio futuro, las perspectivas comerciales, las estrategias de crecimiento y operativas y asuntos
similares, asi como aquellas que incluyen las palabras «podria», «deberia», «cree», «anticipa», «espera»
y «estima» 0 expresiones similares, constituyen «declaraciones prospectivas».

Para esas declaraciones, Mohawk exige la proteccion legal para declaraciones prospectivas
contenidas en la Ley de Reforma de Litigios sobre Valores Privados de 1995. No es posible garantizar
gue las declaraciones prospectivas sean precisas, ya que se basan en muchas suposiciones que
implican riesgos e incertidumbres. Los siguientes factores importantes podrian hacer que los
resultados futuros difieran: cambios en las condiciones econémicas o del sector, competencia, inflacion
y deflacion en los precios de los fletes, las materias primas y otros costes de insumos, inflacion y
deflacién en los mercados de consumo, fluctuaciones monetarias, costes y suministro de energia, nivel
de gastos de capital en un momento determinado, implementacién de los aumentos de precios para los
productos de la empresa en un momento determinado, cargos por deterioro, identificacion y realizacién
de adquisiciones en condiciones favorables, si las hubiera, integracion de adquisiciones, operaciones
internacionales, introduccion de nuevos productos, saneamiento de las operaciones, impuestos y
reformas fiscales, reclamaciones sobre productos o de otro tipo, litigios, conflictos geopoliticos,
cambios normativos y politicos en las jurisdicciones en las que la empresa desarrolla su actividad y
otros riesgos identificados en los informes para la SEC y comunicados publicos de Mohawk.

Conferencia telefénica: viernes, 26 de julio de 2024, a las 11:00 ET

Para participar en la conferencia telefénica a través de Internet es necesario visitar http://ir.mohawkind.
com/events/event-details/mohawk-industries-inc-2nd-quarter-2024-earnings-call. Para participar en la
conferencia telefonica por teléfono, hay que registrarse previamente
en https://dpregister.com/sreg/10190272/fceb831600 para recibir un nimero de identificacion personal
anico.

También es posible marcar 1-833-630-1962 (EE. UU./Canadd) o 1-412-317-1843 (internacional) el dia
de la llamada para obtener asistencia del operador. Para aquellos que no puedan escucharla a la hora



designada, la llamada permanecera disponible para reproducirse hasta el 23 de agosto de 2024, al
marcar 1-877-344-7529 (EE. UU./Canadd) o 1-412-317-0088 (internacional) e ingresar la ID de
conferencia n.° 1152692. La llamada se archivara y estara disponible para su reproduccion en la
pestafia Informacién para inversores de mohawkind.com para su reproduccién durante un afo.

Datos de contacto:
James Brunk
Director financiero
(706) 624-2239
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