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Haciendo negocio, de diez en diez

La 22 Edicién del Salon Miempresa fomenta el Networking efectivo entre compaifias,
siendo el mayor evento en Espafia para emprendedores & pymes

El Salébn Miempresa, que celebra su segunda edicion los dias 15 y 16 de febrero en el Palacio de
Congresos de Madrid, fomenta encuentros de networking estructurados y no masivos, donde la
efectividad estd comprobada.

Se realizaran diferentes sesiones durante los dos dias, limitando el aforo a 60 participantes por
sesion, facilitando que autbnomos y pymes puedan hacer negocios y aumentar su red de contactos.

Temas: Networking, puesta en marcha, emprendimiento, financiacion, desarrollo y gestion,
innovacioén y tecnologia, cesion o adquisicion de pymes, internacionalizacién de las empresas, capital
riesgo, etc.

Dirigido a auténomos, emprendedores, empresarios, microempresas y pymes.

10.000 visitantes previstos (8.000 en la pasada edicion), en torno a 200 ponentes, numerosas
actividades interactivas...

50 entidades ya implicadas en esta segunda edicion: ministerios, instituciones, asociaciones,
medios, escuelas de negocios y sobre todo empresas privadas

Madrid. Enero de 2011.- ElI Salon Miempresa, patrocinado por BBVA, el ICO y Vodafone, con la
colaboracién especial de Mastercard y co-patrocinado por Enisa, el ICEX y Sage, celebrara su 22
edicion los dias 15 y 16 de febrero de 2011. El congreso esta destinado a dar apoyo al desarrollo de
las pymes, impulsando su competitividad y continuidad, ademas de fomentar el espiritu emprendedor.

La apertura hacia nuevos mercados es una de las claves para mejorar la competitividad de las pymes
espafiolas; es en este punto donde actividades como el “Networking” estan demostrando que
encuentros estructurados permitan generar nuevos e interesantes acuerdos de colaboracion entre las
empresas.

En estos momentos en que el networking esta irrumpiendo de una forma asombrosa dentro del
mundo empresarial, para el autbnomo, las pymes y los emprendedores, la gestion adecuada de este
valor trae solo ventajas. Por ese motivo, desde el Salén Miempresa se realizaran diferentes sesiones
durante los dos dias en la Nave (Networking de Alta Velocidad), siendo el aforo limitado a 60
participantes por sesion para que se puedan alcanzar los objetivos de cada visitante.
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Dentro de los grupos, la actividad de cada participante es Unica.

Se favorece la gestion efectiva de proveedores dentro del grupo.
Existe una mayor visibilidad de las compafiias a nivel empresarial.
Mayor colaboracion entre miembros de cada grupo e interrelacionados.

La “Nave” se convierte desde Salon Miempresa en un punto de partida para empezar a hacer
negocios, una labor empresarial que los visitantes aprenden a mantener y ampliar de la mano de
Negocios y Networking.

En el marco del Saldn, la gestién del Networking tendra un papel destacado, con un espacio propio en
“la Nave”. Cada sesion es tematica para optimizar los contactos: Ofrezco y Busco (trueque),
Profesionales Autdbnomos, Marketing/Ventas, Empresas verdes, Nuevas Tecnologias, Servicios a
Terceros, Jovenes Emprendedores, E-Commerce, Mujeres emprendedoras, Extranjeros por Espafa.

Las sesiones seran dinamizadas por Negocios & Networking (N&N) que ofreceran un truco para ser el
perfecto network al empezar cada sesion.

Creaventure es la compafiia que promueve el Salon Miempresa, con el objetivo de facilitar a los
emprendedores, empresarios, autbnomos y pymes la basqueda de soluciones a todas sus inquietudes
y necesidades relacionadas con la puesta en marcha, financiacion, desarrollo, gestion,
internacionalizacién y, en su caso, cesién o adquisicion de pymes.

El objetivo del Salén Miempresa es aunar en una misma plataforma todas las soluciones, productos y
servicios existentes adaptados a las pymes, que necesitan mas informaciéon que nunca.

Mas de 200 ponentes y expertos

Con méas de 200 ponentes y expertos procedentes de la Administracion Publica, reconocidos
empresarios, emprendedores, académicos y expertos, que participardn en charlas tematicas, mesas
redondas, debates, talleres, casos practicos y presentacion de productos, los asistentes podran tener
la informacion actual del mundo empresarial y saber como aplicarla a sus necesidades.

Talleres, salas tematicas y laboratorio. Generando ideas para innovar

Ademas de los talleres, la sala de networking y el laboratorio de practicas, las conferencias estaran
organizadas en base a cinco grandes tematicas:

“Internacionalizacion”: con debates sobre como expandirse internacionalmente, como medir el riesgo
del pais, cémo elegir proveedores locales, asegurarse el cobro de sus clientes internacionales, etc.



“Empresarios que emprenden”: con debates sobre las claves para emprender, los errores mas
comunes a la hora de lanzarse, ideas de negocios, nuevas oportunidades en la red, etc.

“Autobnomos y Creacién de Empresas”: con conferencias sobre cémo trabajar por cuenta propia, qué
estructura elegir, desarrollo de marketing de guerrilla, selecciéon de sus proveedores, tener presencia
en Internet, etc.

“Franquicias”: con debates sobre cémo y por qué elegir una franquicia para lanzarse, qué tipo de
negocios son franquiciables para expandirse, nuevos modelos low-cost de franquicias, etc.

“Desarrollo y Consolidacion™ con debates sobre innovacion y tecnologia, financiacion y capital
riesgo, business-angels, compra-venta de compaifiias, criterios para seducir a un inversor, etc.

Un espacio de consultoria empresarial

Los visitantes podran disponer de los medios mas novedosos para apoyar sus iniciativas
emprendedoras y el desarrollo de su compafiia o negocio, descubrir diferentes alternativas para
emprender, soluciones adaptadas a sus necesidades o0 asesoramiento personalizado (juridicos,
contables, tecnologia, marketing y comunicacion, desarrollo de ventas, medidas de ahorro...) mediante
las diferentes zonas de exposicion y un espacio exclusivo de consultoria empresarial.

Unas 80 entidades publicas y privadas organizadas en varias zonas de exposicion diferenciadas
(instituciones; entidades financieras y seguros; franquicias; telefonia, tecnologia e internet; servicios y
gestion; internacionalizacion, cesion y transmision de pymes y capital riesgo) estaran presentes para
aclarar sus dudas.

Fomentando las actividades interactivas

Los asistentes podran beneficiarse de las actividades paralelas que se desarrollaran en varias zonas
del Palacio de Congresos. Habra una sala especificamente dedicada a networking (con mas de diez
sesiones sectoriales diarias pensadas para optimizar y aumentar su red de contactos), un concurso de
“elevator pitch” (presentacién rapida a inversores de proyectos y compafias, previamente
seleccionadas, que buscan financiacion), zonas de consultoria con entrevistas one-to-one, talleres
practicos, etc.

Un evento social apoyado por instituciones publicas y empresas

Destaca la colaboracion y participacién a nivel institucional de varios ministerios (Economia y
Hacienda; Industria, Turismo y Comercio; Trabajo y Asuntos Sociales; Sanidad, Politica Social e
Igualdad) en las conferencias y en el espacio de consultoria empresarial (DGPYME, ENISA, EOI,



ICEX, ICO, OEPM, Secretaria de Estado de Igualdad...). Asimismo, estaran presentes representantes
de Ayuntamientos y Comunidades Autonomas (AvalMadrid, Madrid Emprende, etc.). En el &mbito
privado, compafiias como Affirma, Arsys, Barbadillo & Asociados, BBVA, Capital & Corporate, Easy
Global, Edenred, Google, Grupo CESCE, Informa, Microsoft, N&N, Regus, Sage, Sanjuan Asesores,
Tormo & Asociados o Vodafone son una pequefia muestra de las que expondran sus servicios y
productos.

Apoyan el evento desde su creacion y tendran una participacién destacada en esta segunda edicién
las 3 principales asociaciones espafiolas de autonomos: la ATA, la OPA y la UPTA. Se cuenta también
con otras asociaciones como AJE Madrid, CEAJE, Fundetec o Fundacion Nexia; distintas escuelas de
negocios (la EOIl) y medios especializados, que participaran en los debates y en la promocion del acto

El Salbn Miempresa, patrocinado por BBVA, el ICO y VODAFONE, con la colaboracién especial de
MasterCard y co-patrocinado por ENISA, el ICEX y SAGE, ha logrado atraer desde su primera edicion
a todos los estamentos sociales, preocupados por conseguir que las empresas espafiolas sean todo
un éxito, fuera y dentro de nuestro pais. Hay que destacar que el Salén Miempresa cuenta con el
respaldo de Sol Melia como partner y serd el “alojamiento oficial del evento”.

Testimoniales

Sébastien Chartier, Consejero Delegado de Creaventure, ha comentado: “Es un placer lanzar esta
segunda edicién y esperamos que el Salén Miempresa se consolide como evento de referencia para
pymes y emprendedores. Permite al visitante resolver sus inquietudes empresariales, encontrar en un
mismo lugar productos y servicios adaptados a sus necesidades, conocer las mejores practicas y
compartir experiencias con otros empresarios. Como su nombre indica, es un evento dirigido a
aguellos que ya tienen o aspiran a tener una empresa”.

El evento esté disefiado y pensado para fomentar el espiritu emprendedor, promover el desarrollo de
las pymes y microempresas (que representan un 93% de nuestro tejido empresarial) e impulsar su
competitividad.

Candice Laporte, socia y co-fundadora de Creaventure, ha concluido: “Lanzamos la primera edicion
de este evento para aportar un granito de arena a la compleja situacion actual y logramos demostrar
gue en Espafia, a pesar de la coyuntura, existe todo un colectivo que apoya realmente al emprendedor
y al empresario. Tenemos la suerte de contar con humerosos partners, instituciones y empresas que
respaldan nuestra iniciativa desde su origen y sin los cuales no hubiéramos podido llegar hasta aqui.
Esperamos que esta segunda edicion sirva para ayudar a otros emprendedores y proyectos
empresariales a consolidarse y, por eso, el enfoque de este afio va mucho mas alla del
emprendimiento, haciendo mayor énfasis en temas de financiacién, consolidacién e
internacionalizacion de las pymes en general”.
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